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ENTRE-PRISES RECRUTE POUR SA FILIALE 

FRANÇAISE UN(E) COMMERCIAL(E) 
 

La société ENTRE-PRISES est une filiale d’ABEO, groupe français qui se positionne parmi les leaders mondiaux 
du secteur des équipements sportifs et de loisirs. 

Située à Sainte-Hélène-du-Lac (73), ENTRE-PRISES est spécialisée dans la conception, la fabrication et la 
commercialisation de solutions sur mesure pour la pratique de l’escalade sportive et ludique dans le monde 
entier. 

Equipant les plus grandes compétitions d’escalade mondiales, les produits de la société sont principalement 
destinés aux clubs privés, aux gymnases publics, aux établissements scolaires et aux centres de loisirs. 

ENTRE-PRISES compte une quarantaine de salariés et génère un chiffre d’affaires de plus de 10 millions 
d’euros. 

NOUS RECRUTONS POUR NOTRE 
FILIALE FRANÇAISE UN(E) 
COMMERCIAL(E) 
Rattaché au Responsable Commercial, le/la Commercial(e) H/F est chargé(e) de promouvoir et de vendre les 
projets et produits de la marque dans le respect des objectifs fixés. 

Plus spécifiquement, vos missions principales seront les suivantes : 

• Développer et entretenir son portefeuille de clients/prescripteurs 
• Veiller à collecter toutes les informations utiles en phase avant-vente : informations requises pour le 

chiffrage d’un projet ou pour l’enregistrement d’une commande 
• Assurer de manière autonome la qualification et la priorisation des demandes entrantes sur sa zone 
• Réaliser en coordination avec les différents services, les estimations budgétaires, le chiffrage et la 

formalisation des offres ainsi que les propositions commerciales 
• Effectuer une revue de projet avec le chargé d’affaires au commencement de l’étude 
• Développer une argumentation solide sur les atouts de notre société 
• Contribuer à la collecte d’informations marché sur sa zone (infos concurrentielles, évolution de la 

demande, …) 
• Assurer la promotion active de la marque EP 
• Assurer une présence active sur les salons professionnels et les réseaux sociaux professionnels 

Vous disposez d'une expérience sur un poste similaire en B to B dans le métier de la vente (2 à 5 ans). 

Votre capacité relationnelle et votre sens de l’écoute représenteront vos plus grands atouts pour vous 
épanouir sur ce poste. 

Vous disposez de compétences commerciales (législation, technique de vente). Une connaissance du secteur 
d’activité (loisir indoor, escalade), de la typologie des clients et des produits serait un plus. 
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Vous maîtrisez les outils bureautiques tels que le traitement de texte, les tableurs, les présentations et un 
CRM. 

De même, votre pratique de l’anglais vous permet d’évoluer dans un environnement professionnel 
international. 

Des déplacements ponctuels sont à prévoir sur ce poste. 

Cette opportunité est à pourvoir dès que possible. 

Vous êtes passionné de sport et souhaitez rejoindre une entreprise à taille humaine, dynamique et avec un 
fort sens du collectif, cette opportunité est faite pour vous ! 

Le poste vous intéresse ? Envoyez votre candidature à abeo-92ftzj7250@candidature.beetween.com 
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